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https://www.kitces.com/blog/financial-planning-software-user-preferences-efficiency-time-better-faster-comprehensive-depth/

Strategic Advice Manager (SAM)

SAM agit en tant qu’assistant intelligent

SAM analyse les données du plan, tire parti des meilleures pratiques en matiere de
stratégies financiéres, d’intelligence d’affaires et de sentiment client et présente des
stratégies classées et priorisées

Les préférences en matiere de planification alimentent le systéme SAM avec des
renseignements supplémentaires sur le « profil » des objectifs, des priorités et des
tolérances au risque du client.

[llustre I'incidence immédiate sur les objectifs en appliquant les stratégies
recommandées au plan d’un client (épargner davantage, prendre sa retraite plus tard,
optimiser les retraits, etc.)

Réduire les essais et erreurs en comprenant 'effet cumulatif et contextuel de plusieurs
stratégie

Patent Pending - ussn62/812,363
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Réussite des clients — Grande entreprise nationale
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